Transformando Avaliacdes em
Vendas

O Segredo do Mercado
Imobiliario

Descubra como transformar cada avalia¢do imobiliaria em uma oportunidade concreta
de venda através de estratégias comprovadas e técnicas profissionais que geram

resultados reais no mercado.
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Quem Sou Eu

Experiéncia S6lida no Mercado

Com mais de 15 anos de experiéncia no mercado imobilidrio, construf uma trajetéria baseada em

resultados concretos e transformacao de negécios.

.

CEO da Mediterraneo Iméveis Ex-Subdelegado Regional CRECI-SP
Liderando mais de 130 colaboradores em Representacio institucional e desenvolvimento
Jundiai, Campinas e regido, com foco em do setor imobiliario na regido.

exceléncia operacional.

allo

Vice-Presidente PROEMPI

Comercializacdo e Inteligéncia de Mercado, sempre inovando processos e estratégias.

Resultado comprovado: Avaliagées que se transformaram em vendas rapidas através de técnicas

precisas e relacionamento transparente com clientes.




A Avaliacdo como Porta de Entrada

A avaliagdo imobiliaria € muito mais que um nimero - é o primeiro momento de construgdo de confianca entre corretor e cliente. Este momento

define toda a trajetéria da venda.

Primeira Impressdo Decisiva

A forma como vocé apresenta a avaliacdo determina se o cliente
confiara em sua expertise. Transparéncia e profissionalismo desde o

primeiro contato sdo fundamentais.

Evitando Erros Custosos

Supervalorizar afasta compradores; desvalorizar prejudica o

vendedor. O equilibrio certo maximiza oportunidades para ambas as

partes.

Avaliacao Correta = Vendas Rapidas

Iméveis precificados adequadamente vendem até 40% mais rapido
que propriedades com precos incorretos. Dados precisos aceleram

negociacoes.

Técnica + Transparéncia

Combinacdo de metodologia técnica s6lida com comunicacéo clara

constrdi credibilidade duradoura e gera indicagdes naturais.




Estratégias Comprovadas

Quatro pilares fundamentais que transformam avaliagdes simples em poderosos instrumentos de venda, baseados em anos de experiéncia pratica no mercado

imobiliario.

1 Transparéncia com Dados Reais

Apresente comparativos de mercado atualizados, histérico de vendas da
regido e tendéncias de valorizagéo. Clientes informados tomam decisdes
mais rapidas e confiam mais no processo.

«  Relatérios de vendas recentes no bairro

«  Analise de tempo médio no mercado

«  Projecoes de valorizacido baseadas em dados

3 Educacédo do Cliente

Explique claramente como chegou ao valor proposto. Clientes educados
sobre o processo se tornam parceiros na venda, nio obstaculos.

«  Metodologia de precificacdo explicada

«  Fatores que influenciam o valor

« Estratégias de negociacio

Storytelling do Imével

Mais que preco, trabalhe o valor percebido. Conte a histéria do imédvel,
destaque diferenciais inicos e conecte emocionalmente com potenciais

compradores.

«  Caracteristicas exclusivas da propriedade
«  Beneficios do bairro e localizagéo

« Potencial de valorizagéo futura

Contrato Psicolégico

A avaliagio cria um compromisso mituo. Use este momento para alinhar

expectativas e estabelecer as bases de uma parceria sélida até a venda.

» Definigdo clara de responsabilidades

»  Cronograma realista de acoes

» Comunicacio regular sobre progresso




Caso Pratico: Transformacédo Real

Um exemplo concreto de como a estratégia correta de avaliacio transformou um imével "encalhado” em uma venda répida e satisfatéria para todas as partes envolvidas.

Situacdo Inicial Resultado Alcancado
Problema: Cliente insistia em precificar apartamento 20% acima do valor de Sucesso: Venda concretizada em 30 dias com 5 propostas recebidas. Cliente
mercado. Imovel parado ha 4 meses sem visitas qualificadas. satisfeito com agilidade e processo transparente.
Valor pretendido: RS 480.000 Valor final: RS 395.000
1 y) 2

Analise e Reposicionamento

Acio: Apresentacdo de relatorio detalhado com 15 comparativos recentes,

analise de tempo no mercado e projeciao de demanda.

Novo valor: RS 400.000

© Licdo aprendida: A resisténcia inicial do cliente se transformou em gratiddo quando ele compreendeu que precificacdo correta significa venda mais rapida e

menos desgaste emocional. A confianca construida resultou indicagdes de mais captacoes.




Melhorando a Percepcédo do Cliente

A forma como vocé se apresenta e comunica durante a avaliagdo determina se sera visto como consultor especialista ou apenas mais um corretor. Detalhes fazem toda a diferenca.

(0
Comunicagéao Clara

Evite jargdes técnicos desnecessérios. Use linguagem acessivel, explique termos especificos e certifique-se de que o cliente

compreende cada etapa do processo de avaliagao.

Relatérios Profissionais

- Invista em apresentacdes visuais impactantes com graficos, fotos e comparativos organizados. Materiais bem elaborados

demonstram seriedade e competéncia técnica.

©
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Postura de Autoridade

s Demonstre conhecimento através de dados concretos, cases de sucesso e insights de mercado. Autoridade técnica combinada com

\ humildade pessoal gera confianca imediata.

I,
Prova Social

Compartilhe depoimentos de clientes satisfeitos, resultados alcangados e reconhecimentos profissionais. Histérico de sucesso reduz

resisténcias e acelera decisoes.

"A confianga se constréi com argumentos concretos e sélidos baseado em negécios fechados"




Tendéncias do Mercado Imobiliario

O mercado imobiliario esta em constante evolucdo. Profissionais que se antecipam as mudancas conseguem melhores resultados e se destacam da concorréncia através

de abordagens inovadoras.
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Digitalizagéo e Inteligéncia Artificial
Ferramentas de IA para andlise de precificagio,
plataformas online integradas e automacéio de
relatérios estio revolucionando a precisio das
avaliacoes imobiliarias.

«  Algoritmos preditivos de valorizagéo

+  Big data imobilidrio em tempo real

o Tours virtuais e realidade aumentada

Compradores Mais Exigentes

Clientes chegam mais informados, pesquisam
previamente e demandam justificativas técnicas
detalhadas. Transparéncia total tornou-se
obrigatéria, ndo opcional.

«  Acesso facil a comparativos online

«  Expectativas elevadas de atendimento

Decisoes baseadas em dados concretos

©

Novos Critérios de Valorizacéo

Qualidade de vida, mobilidade urbana,
proximidade de servigos e sustentabilidade
ganharam peso significativo nas decisdes de

compra dos consumidores modernos.
«  Walkability e transporte publico
» Eficiéncia energética e sustentabilidade

« Infraestrutura digital e conectividade

® Dica profissional: Incorpore esses novos critérios em suas avaliagdes. Im6veis que atendem as expectativas do comprador moderno se valorizam mais

rapidamente e atraem publico qualificado.




Transforme Sua Abordagem

"Avaliar bem nio é apenas definir
preco.”

E construir confianca. E confianca gera vendas.

Repense Sua Metodologia Transforme Avaliacoes em Vendas

Questione processos atuais, incorpore novas ferramentas e mantenha-se atualizado Cada avaliagao é uma oportunidade de demonstrar valor, construir relacionamento e
com tendéncias do mercado. Evolucéo constante é essencial para resultados posicionar-se como consultor de referéncia no mercado imobiliario.

superiores.

O segredo nido esta em vender iméveis, mas em construir confianca que naturalmente resulta em vendas consistentes e duradouras.

Comece hoje mesmo: Aplique pelo menos uma dessas estratégias na sua proxima avaliagéo e observe a diferenca nos resultados.




Perguntas e Discussao

Espaco para Perguntas

Compartilhe suas experiéncias, desafios e dividas. Vamos discutir estratégias especificas para seus casos reais no mercado

imobiliario.
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Suas Duvidas

Quais desafios vocé enfrenta nas avaliagdes? Como podemos aplicar essas estratégias ao seu contexto especifico de

mercado?
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Casos Praticos

Traga situagdes reais do seu dia a dia para analisarmos juntos e encontrarmos solugdes customizadas para seus desafios.

Networking

Conecte-se com outros profissionais, compartilhe experiéncias e construa uma rede de contatos valiosa para seu

crescimento.

Obrigado pela atencéo! Vamos transformar juntos suas avalia¢cdes em poderosos instrumentos de venda.




Conecte-se Comigo!

Agradeco sua atencdo e participagdo! Para continuar a conversa, tirar davidas ou explorar novas oportunidades, escaneie o QR code ou encontre minhas informagdes abaixo.

Thiago Coelho (Zeita)

Meus Contatos

Telefone: (11) 9.9750-8405
E-mail: thiago@mediterraneoimoveis.com.br
LinkedIn: br.linkedin.com/in/thiagocoelhozeita

Website: www.mediterraneoimoveis.com.br

Vamos transformar suas avaliagdes em vendas de sucesso juntos!




